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GARAC
3, boulevard Gallieni BP 30004
95102 ARGENTEUIL CEDEX
Tél. : 01 34 34 37 41
www.garac.com

T R A N S P O R T
R O U T I E R

É C O L E  N A T I O N A L E  D E S  P R O F E S S I O N S  D E  L ’ A U T O M O B I L E  E T  D E  L A  M O B I L I T É

TFPTITRE À FINALITÉ PROFESSIONNELLE

VENDEUR AUTOMOBILE

« Toute petite, quand mes parents souhaitaient 

changer de véhicule, ils m’emmenaient avec 

eux en concession. J’aimais monter à l’arrière 

des véhicules pendant qu’ils négociaient, pour 

sentir l’odeur du neuf, toucher les plastiques dans 

la voiture. Ce souvenir m’est resté et j’ai décidé 

d’en faire mon métier. J’ai alors intégré le GARAC 

où j’ai préparé le BTS NDRC. Le TFP Vendeur 

Automobile est la suite logique pour travailler en 

concession. »

Mathilde

Pour plus d’informations,
voir notre site internet
www.garac.com

Le titre à finalité professionnelle

complète un diplôme déjà

validé.

Il donne au futur professionnel 

les clés notamment pour 

conseiller le client dans son 

projet d’acquisition véhicule 

(VN/VO), proposer des solutions 

de financement et services 

associés, effectuer la reprise 

d’un véhicule et accompagner 

le client dans son parcours 

d’achat et le fidéliser.

   LES + DE LA FORMATION

 �grande place à la pratique

 �étude de cas concrets

   PERSPECTIVES
   PROFESSIONNELLES

 �accès à la vie active

CONDITIONS D’ACCÈS
Accessible aux jeunes à partir de 18 ans, titulaires 
du permis de conduire B, d’un diplôme Bac +2 
professionnel ou technologique, dans le domaine 
de la vente et du commerce, suivant les prérequis 
légauxde la formation. Tests d’aptitude et de 
motivation préalables au recrutement.

DURÉE DES ÉTUDES
12 mois (période d’essai incluse) / contrat
d’apprentissage
19 semaines au Centre de Formation

CONTENU DE LA FORMATION
503 heures sur 19 semaines
- Prospection et fidélisation de la clientèle :  
105 heures
- Vente de véhicules neufs ou d’occasion et des 
services associés auprès de la clientèle : 350 heures
- Préparation à l’entretien devant le jury : 7 heures
- Épreuves jury : 6 heures
- Régulation pédagogique : 35 heures

Les heures indiquées peuvent varier de 10 % en 
fonction du planning annuel.

MODALITÉS D’OBTENTION DU DIPLÔME
Examen en cours de formation et examen final
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